
Cash 

business.
Transform your business from Credit to Cash
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Insight into 

Kalemaat Nooraniyah
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،؛ححيزسككلينيححسسناانْككليايكنيدهنيناحقتو"
(كيدواشارةنسسبتاويككليانْخنصريھاعلىحضور)نيححسسناانْككلياْْ

“؛اخْرةانسسدينانسسدنيانيححسسناخنصر-خنصر
1429الرابعالمجلسْ
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دعاءيھبهياجْكيديدعاءجھوهاططيھمحمدالْمملوك"ْ
كھ؟دعاءسوطط،ححهوططكروطط

نسسروككهنامؤمنينسيحرمةنيحاتمامْولاناتعالىخدا
"ديجوبهريسيححانديسونا

1429الثامنالمجلسْ
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نوْخطاب"شاهْويثثاري"

BBCC EXPO))
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اتنوكروشكرجتنو !جماعةنيمؤمنين،واسطسستماراتو؛اترسسرزق"
انسس؛ثثرٌسسةقطرثثرزميناسْمان،؛اترسسواسطسسهماراكھ؛كم

يھفقطمادنيا،خاطرتماراتو؛نكالسسنسسموجوداتتماممازمين
"نتهيحظنوسككلايھمااخْرة،خاطرتمارا؛ملسسرزقنسسسككلا

1422الاولالمجلس
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وححماكھيططنظظايم،تهاجوحاضرالوقتقبلــسيشروعمامجلسواْْ"ْ
هماريثثلانسسلحظةايكايكاتْو!ْنھنھ،ايْامااخيريا،ايْاسي

،؛ويثثارنواخْرة،؛ھتوشنوزندككي
"؛السببعمنواسطسساهناتهائيبهينفعماويثثارنادنيا

هـ1430الثانيالمجلس



دينانسسدنيانيححسسناخنصر8
؛اخْرةانسس

نامؤمنينسيحرمةنيحاتمامْولانا
ديجوبهريسيححانديسونانسسككهرو

تماراتو؛اترسسرزقشاهْويثثاري
واسطسس

تهائييبهنفعماويثثارنادنيا
؛السببنعمواسطسساهنا
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مؤمنْواسطسسْروزيْطلب

كرواْناْذريعةْاهناْمولىْ؛



10

يھهداةاثثنا،؛ايوسكهاثثنسسيھبزرككواثثنا!اثثن؛لوككوويثثاري"
هاديو،يھهداةنااثث؟سكهايوكوئسسنسسبزرككو،؛سكهايواثثنسس
"!يالانسسسككلايھثثرريقةط،سكهايومازمانهر،يھرهبرو،يھ

1433-السابعالمجلسْ
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:فرماوسسْ؛طْعْالداعيْالاجلْسيدناْعاليْقدرْمفضلْسيفْالدينْ

اهماْبركةْ؛ْانسسْسكونْ؛،–روكرٌوْوبثثارْكروْ"

credit،سيْويثثارْكرواْماْثثريشانيْرهسسْ؛ْنسس
credit-ْوالسس،ْوالسسْتوْبرابرْمككرْككهنيْوارْادهارْ،ْامْْاثْثيْدسسْثثئيسھ،ْلاكهوْاثْثيْدسسْانسسْكتنيْفكرْهوئيْكھ

كلسس،ْانسسْاْْبهائيْنسسْكتنوْنقصانْتهئيروثثيھْامْ،ْمهيناؤْنكلسس،ْورسوْنوْكهلاثثاححها،ْنظظيططْايمْبنسسْ؛ْكھْاثْثتاْ
ْحسناْاثْثيئسس،ْ

ً
بنكْناْثثاسسس،ْتهائيْ؛ْنسسْ؟ْبرابرْ؟–توْثثححهيْبنكْناْهاتهـْثثهيلاواْثثرٌسسنظظيططْجائي،ْقرضا

هـ﴾1434رض﴿يومْعرسْالداعيْالاجلْسيدناْنورْمحمدْنورْالدينْ
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creditْ،ْناْاندرْهرككزْنهيططcash،ناْاندر
خداْتمنسس،ْاكهوْيھْتماريْجھْرزقْ؛ْتھْلكهيلوْ؛،ْاْْاتنوْرزقْاثْثسسسخداْ

!لكهيلوْ؛ْنسس،ْتوْسوططْكامْثثححهي؟

كروْ،ْكوششْتوْبرابرْكوششْكرويْجوئيسس،ْايمْنهيططْكھْكوششْنھ
"جوئيسس{ْكروي

هـ﴾1434رض﴿يومْعرسْالداعيْالاجلْسيدناْنورْمحمدْنورْالدينْ



Approach 
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Revisit 
and 

improvise

Step by 
step 

impleme
ntation

Develop 
your 

‘Master 
Plan’

Belief



Belief

الفقهْثمْالمتجر
What is fiqh?
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داعيْنيْدعاء•

Capital

•Ethical

Methodology

شاهْسوداككري•

Aim
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Belief
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ْويثثارْاهناْهاتهـْلازمْسوططْ؛ْكھْسككلا!ْانسسْويثثارْماْمؤمنينْنيْجماعة"
ايمْاهْسوداككريْشماْهوواْجوئيسس،ْويثثارْماْسوداككريْكيويْهوئيْجيمْ

{ْْانسسْايمين،ْمؤمناللهْححهوْتميططْبحمدْ{ْهتاْزمانْماْقديم،ْاجْْبهيْايم
هْهووْجوئيسس،ْ

ّ
اْسككلاْنسسْنشاطْويثثارْما،ْاندٌستريْما،ْتوْخدتماروْسك

1424-المجلسْالسادس".اثْثجو



Prepare your master plan

Purchase

SalesInventory
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Components:



Master Plan : Purchase

Design a repayment plan
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A Category

B  Category

C Category



Master Plan : Purchase
Understand the supplier market

 Immediate ‘halt’ on credit purchase

 List payables

 Design a repayment plan

 Pledge cash purchase in future

 Negotiate competitive prices
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Master Plan : Purchase

Importance of Accounting

20

حساب



Master Plan : Purchase

How to raise capital?

1. Internally (frozen investment / overstocking etc)

2. Qardan Hasana

3. Investing partner
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Master Plan : Sales

Understand the customer market

 Immediate ‘halt’ on credit sales

 List receivables - analyze and categorize 

(pareto)

 Design a plan to bring them towards cash (e.g.)
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Master Plan : Sales

An example:

 Category A – loyal customers

 Category B – repayment plan on previous 

credit – new terms (90 – 45 – 0)

 Category C – convert immediately to cash 

(risk of loosing customers – risk mitigation)
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Master Plan : Inventory

 Analyze current stocks – categorize and plan

 Return or exchange

 Sale at discounted rates / liquidate stock

 Bundle off

24

Slow moving 

/ Dead
ProfitableFast moving



Business Impact

Purchase

Sales

Inventory

 Lower costs (holding cost)

 Lower expenses (stock 

management / sales team / 

commissions)

 Peaceful (religiously / 

personally)

 Focus on excellence (strategic 

planning)
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Business Impact

• Prudent

• JIT

• Cost effective

• Business oriented

Inventory 
Management

• Home Budget

• Business Budget

• Personal Goals

Business 
Budgeting

• Disciplined growth

• New products / markets  /industries

• Out of Box

Budget Monitoring 
and Control
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Business Impact

ةفّْعْ  انــــــقـتاْ  سنحْ 
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